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  الدراسي:التعريف بالمقرر أ. 

 ساعات 4 المعتمدة:الساعات . 1

 المقررنوع . 2

   أخرى  متطلب قسم   ليةمتطلب ك   متطلب جامعة أ.

    اختياري   إجباري ب.

 ثامنالمستوى ال  يقدم فيه المقرر الذي/ المستوى  السنة. 3

 وجدت( إن). المتطلبات السابقة لهذا المقرر 4

 3-602201مبادئ التسويق 

 

 وجدت( )إنالمتطلبات المتزامنة مع هذا المقرر . 5

 لا يوجد

 

 

 )اختر كل ما ينطبق(نمط الدراسة . 6

 النسبة  عدد الساعات التدريسية الدراسة نمط م

 100% 4 المحاضرات التقليدية 1

   التعليم المدمج  2

    الإلكترونيالتعليم  3

    عن بعدالتعليم  4

    أخرى 5
 

 مستوى الفصل الدراسي( )على الاتصال ساعات. 7

 ساعات التعلم النشاط م

 40 محاضرات 1

  إستوديوأو معمل  2

  إضافيةدروس  3

  تذكر()ى أخر 4

 40 الإجمالي 
 

 التعليمية:المقرر ومخرجاته  هدف -ب
 لمقرر:العام لوصف ال. 1

 الأساسية والوظائف الترويج، وظائف من فرعية كوظيفة الشخصي البيع لوظيفة الأساسية المفاھيم المقرر يتضمن

 (البيعي للنشاط والتقييم والرقابة البيعية، الخطط تنفيذ المبيعات، إدارة تنظيم للمبيعات، التخطيط) المبيعات لإدارة

 التقديرية الميزانيات وتحليل. لبيعيا الفريق وتحفيز وتدريب بتوظيف والمتعلقة البيعية، العمل قوة إدارة وسياسات

 .للمبيعات
 

 

  الهدف الرئيس للمقرر. 2
 .البيعي العمل فريق لإدارة المهنية والقواعد العلمية والأصول الشخصي البيع لوظيفة الأساسية المفاھيم الطالب يحدد أن

 

 للمقرر:مخرجات التعلم . 3

 مخرجات التعلم للمقرر
  رمز

المرتبط التعلم مخرج 

  للبرنامج

  المعرفة والفهم 1

  البيعي الفريق وتحفيز وتدريب توظيف سياسات الطالب يحدد أن 1.1

1.2   

1.3   
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 مخرجات التعلم للمقرر
  رمز

المرتبط التعلم مخرج 

  للبرنامج

1...   

  المهارات 2

  العملاء من المختلفة الأنماط بين الطالب يقارن أن 2.1

  العملاء اعتراضات معالجة أساليب بين الطالب يميز أن 2.2

2.3   

2...   

  القيم 3

  المختلفة البيعية المواقف وتحليل تشخيص فيه زملائ مع الطالب شاركي أن 3.1

3.2   

3.3   

3...   
 

  المقرر موضوعاتج. 

 الاتصالساعات  قائمة الموضوعات م

 ساعات 4 عاتيمقدمة في إدارة المب 1

 ساعات 4 عاتيإدارة المب ميتنظ 2

 ساعات 4 قيوالتسو عيالب رويمد 3

 ساعات 4 الشخصي عيالب 4

 ساعات 4 فهميوتوظ عيمندوبي الب ارياخت 5

 ساعات 4 عيمهارات مندوبي الب ةيتنم 6

 ساعات 4 ومكافأتهم عيمندوبي الب ضيتعو 7

 ساعات 4 المتوقعة والتنبؤ بها عاتيالمب 8

 ساعات 4 ةيعيالمناطق الب طيتخط 9

 ساعتين دھايوتحد ةيعيالحصص الب طيتخط 10

 ساعتين عيأداء مندوبي الب مييتق 11

 ساعة 40 المجموع
 

 والتقييم:التدريس  د.
 يم يالتق وطرقمخرجات التعلم للمقرر مع كل من استراتيجيات التدريس  ربط . 1

 يميالتق طرق التدريس استراتيجيات مخرجات التعلم  رمزال

 المعرفة والفهم 1.0

1.1 
 وتحفيددز وتدددريب توظيددف سياسددات الطالددب يحدددد أن

 البيعي الفريق
 الاختبارات المحاضرات

1.2    

…    

 المهارات 2.0

2.1 
 اعتراضدددات معالجدددة أسددداليب بدددين الطالدددب يميدددز أن

 العملاء
 والتكليفاتأوراق العمل  والتكليفاتأوراق العمل 

   العملاء من المختلفة الأنماط بين الطالب يقارن أن 2.2

…    

 القيم 3.0

3.1 
 وتحليددل تشددخيص فدديه زملائدد مددع الطالددب شدداركي أن

 المختلفة البيعية المواقف
 المحاضرات وورش العمل العملالمحاضرات وورش 

3.2    

…    
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 الطلبة  تقييم أنشطة. 2

 يميالتق أنشطة م
 توقيت التقييم

 )بالأسبوع(
 النسبة 

 يميالتقدرجة  إجماليمن 

 20% 4-5 الاختبار الدوري  1

 20% 1-10 والمشاركةالنشاط  2

 20% 12 )الفصلي(الاختبار النهائي  3
 الخ( ورقة عملمشروع جماعي،  ،تقديميعرض  شفهي، ،تحريري اختبار)يم يالتق أنشطة

 

 الطلابي:الأكاديمي والدعم  الإرشادأنشطة  -هـ 

 

 
  والمرافق:مصادر التعلم  –و 
 التعلم:مصادر قائمة . 1

 للمقرر المرجع الرئيس
 ي،الشخص عيوالب عاتي، المب دادح قيفش مور،الض انيھ دات،يعب دمحم

 (. 2014)عمان : دار وائل ، 

 المساندةالمراجع 
 ةجامع ابع، مط عيالب اراتومه عاتيإدارة المب تاني،التركس دبن محم بيحب -

 . 2012الطبعة الأولى،  ز،يعبد العز الملك

 ، رةي، دار المس عات،يعثمان ، إدارة المب نةيمحمود جاسم، رد -

 http://www.abahe.co.uk/sales-management-enc.html الإلكترونيةالمصادر 

 المكتبة الرقمية السعودية  ىأخر

 

 المطلوبة:المرافق والتجهيزات . 2

 متطلبات المقرر العناصر

 المرافق
 القاعات الدراسية إلخ(...  ، قاعات المحاكاةالعرض الدراسية، المختبرات، قاعات القاعات)

 التقنية التجهيزات
 البرمجيات( الذكية،السبورة  البيانات،عرض  )جهاز

 انترنت ذكية،سبورة زكية  كمبيوتر،

  تبعاً لطبيعة التخصص() ىأخر تجهيزات

 

 لمقرر:اجودة  تقويمز. 

 يمقيطرق الت ونالمقيم مجالات التقويم

 استطلاع الرأي الطلبة، قيادات البرنامج فاعلية التدريس

 فاعلة طرق تقييم الطلاب
الطلبددة، أعضدداء ھيلددة التدددريس، قيددادات 

 البرنامج، المراجع النظير
 استطلاع الرأي

 مدى تحصيل مخرجات التعلم للمقرر
الطلبددة، أعضدداء ھيلددة التدددريس، قيددادات 

 البرنامج، المراجع النظير
 تقارير

 استطلاع الرأي الطلبة، أعضاء ھيلة التدريس مصادر التعلم
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 إلخ(مصادر التعلم ...  للمقرر،مخرجات التعلم فاعلة طرق تقييم الطلاب، مدى تحصيل ، فاعلية التدريس )مثل.مجالات التقويم 

 تحديدھا( تمي) أخرى ،يرظالمراجع الن البرنامج،قيادات  التدريس،أعضاء ھيلة  )الطلبة، ونالمقيم

 (مباشر وغير مباشر)يم قيالت طرق

 

 . اعتماد التوصيف ح
 مجلس القسم جهة الاعتماد

 4 رقم الجلسة

 22/11/2021 تاريخ الجلسة

 


